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Retoryka czy tez wymowa, oratorstwo, to pochodzgca ze starozytnosci sztuka
przekonywania w mowie i pismie. Stowo pochodzi od starogreckiego reo, czyli ,mowie
pieknie”, ale takze: ,celowo i stosownie”, to znaczy zgodnie z postawionym celem

i odpowiednio do warunkow wypowiedzi. Aby zainteresowac stuchaczy, nie wystarczy
mowic o interesujacych sprawach. Sama forma wypowiedzi rowniez powinna by¢
zajmujgca. Dobry méwca wie o tym, ze aby utrzymac¢ uwage odbiorcow, nalezy dbac
zarowno o zawarto$¢ informacyjng, jak i o styl wypowiedzi. O tym, jak wystawiac¢ sie pieknie,
a przy tym celowo i stosownie, uczy sztuka retoryki. Kazdy, kto szykuje si¢ do
przemowienia przed szerszym audytorium, powinien poznac jej podstawy.

Twoje cele

e Rozroznisz wypowiedzi nalezace do réznych typow wypowiedzi retorycznej ze
wzgledu naich cel.
» Dokonasz analizy celow wybranych wypowiedzi retorycznych.

» Samodzielnie sformutujesz wypowiedz przekonujaca.



Przeczytaj

Wszystkie wypowiedzi, w ktorych dominuje jezykowa funkcja impresywna, sg
wypowiedziami perswazyjnymi. Ich nadrzednym celem jest oddzialtywanie na odbiorce.
Jezeli oddziatywanie to jest przemyslane, podporzadkowane celowi, odpowiednio
zaplanowane i skomponowane, méwimy wtedy o wypowiedzi retorycznej. Moze ona
przybierac¢ postac ustng lub pisemna. Do jej przyktadow mozna zaliczy¢ wszelkiego rodzaju
mowy i przemoéwienia (np. sgdowe, polityczne, edukacyjne), wystgpienia (podczas spotkan,
debat, dyskusji, konferenciji) oraz pisemne teksty retoryczne (apele, odezwy, memoranda,
a takze teksty publicystyczne, przekonujace odbiorcoéw do przyjecia okreslonych racji). Cele
perswazji, a w §lad za tym typy wypowiedzi retorycznych ze wzgledu na te cele dzielimy na
trzy rodzaje: przekonujace, nakltaniajgce, pobudzajace.

Perswazja przekonujaca

Podstawowym typem wypowiedzi retorycznej jest wypowiedz przekonujaca. Odwoluje sie
ona do faktow oraz przestrzega norm etycznych w oddzialywaniu na odbiorce. Jej celem
jest przekonanie do tego, jaki jest stan faktyczny. Klasyczna wypowiedz przekonujaca
korzysta tylko z prawdy i prawdziwych ustalen na temat rzeczywistosci. Nakierowana jest
na Swiadomos¢, rozum - intelektualng sfere odbiorcy.

Przykladem tego rodzaju wypowiedzi sg klasyczne mowy, zwtaszcza sgdowe mowy
obroncze, formutowane w imieniu osob niestusznie oskarzonych. Wzorem takiej formy jest
mowa Sokratesa, w ktorejbroni si¢ on przed pomowieniami. Tak brzmi poczatek tej mowy
spisany przez Platona:

(( Platon

Obrona Sokratesa

JakieScie wy, obywatele, odebrali wrazenie od moich oskarzycieli,
tego nie wiem; bo i ja sam przy nich omal zem si¢ nie zapomniat, tak
przekonujgco mowili. Chociaz znowu prawdziwego, powiem po
prostu, nic nie powiedzieli. A najwi¢cej mnie u nich jedno zadziwito

z tych wielu klamstw; jak to mowili, ze wyscie sie¢ powinni strzec,
abym ja was nie oszukat, bo doskonale umiem moéwic. To, ze si¢ nie
wstydzili (toz ja zaraz czynem obale ich twierdzenia, kiedy sie pokaze,
ze ja ani troche moOwic¢ nie umiem), to mi si¢ wydato u nich najwickszg
bezczelnoscia.
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Chyba ze oni moze tegim mowcg nazywaja tego, co prawde mowi. Bo
jezeli tak mowiga, to ja bym sie zgodzil, ze tylko nie wedtug nich,
jestem mowca.

Wiec oni, jak ja mowie, bodaj ze i stowa prawdy nie powiedzieli; wy
dopiero ode mnie ustyszycie calg prawde.

Tylko serio, na Zeusa, obywatele: nie takie mowy przystrojone, jak te
ich: zwrotami i wyrazami, ani ozdobione, ale ustyszycie proste stowa,
wyrazy takie, jakie si¢ nawing.

Bo ja wierze, ze to sprawiedliwe, co mowig, i niech sie nikt z was
czegos innego nie spodziewa.

[...] otOz tak samo i teraz o te was prosze sprawiedliwosc, tak sie to
przynajmniej mnie przedstawia, zebyscie mi darowali sposob
mowienia - on tam bedzie moze gorszy, moze lepszy — a na to tylko
patrzyli i na to tylko zwazali, czy ja stusznie mowie, czy nie; bo to jest

zaleta sedziego, a mowcy: mowic prawde.

Zrédto: Platon, Obrona Sokratesa, [w:] tegoz, Dialogi, ttum. W. Witwicki, Warszawa 1988, s. 247.

Perswazja naktaniajaca

Perswazja naklaniajaca jest typem wypowiedzi retorycznej, ktéra ma na celu zmiane
postawy lub przekonan odbiorcy - pozyskanie go do odpowiedniego twierdzenia, idei czy
zbioru twierdzen badz idei - doktryny, ideologii, programu. Niektorzy badacze, miedzy
innymi Mirostaw Korolko, utozsamiajg ten rodzaj wypowiedzi z propagandg. Zamiar

przekonania odbiorcy jest w tym przypadku wazniejszy od zachowania zgodnosci z faktami

czy zasadami etycznosci. Propaganda moze posuwac si¢ zatem do oddziatywan

nieuczciwych, w tym manipulacji i nie dba o prawde w swych oddziatywaniach, cho¢ moze

takze by¢ uczciwa i odwotywac si¢ tylko do faktow. Wptywa ona nie tylko na intelekt
odbiorcy, ale takze na jego nieSwiadome procesy psychiczne oraz emocje i uczucia.
Wazniejsze od stanu rzeczy jest w przypadku perswazji naklaniajgcej odwotanie do
autorytetu.

Przykladem propagandy sg teksty polityczne zawierajgce jakas idee czy program. Pod
koniec I wojny Swiatowej polscy dziatacze niepodlegtoSciowi prowadzili w zachodnich
stolicach propagande na rzecz odzyskania przez Polske niepodlegltosci. Dobrym jej
przykladem s3 teksty Ignacego Jana Paderewskiego, przekonujgce i naklaniajgce
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amerykanskich przywodcow, zwlaszcza prezydenta USA, Woodrowa Wilsona (1856-1924) do
uznania niepodlegtosci Polski. Paderewski pisal do Wilsona:

( ( Ignacy Jan Paderewski

Mysli o Polsce i Polonii

Nie biorgc pod uwage faktu, ze w obecnej wojnie ponad dwa miliony
zolnierzy mowigcych po polsku zostato zmuszonych do walki
bratobojczej, mocarstwa wojujace, zarowno centralne jak

i sojusznicze, upieraja si¢ przy nazywaniu Polski matym narodem.
Byloby to obraza, jesli nie bytoby nonsensem.

Dawne krolestwo Bolestawa Wielkiego (999-1025) obejmowato
Morawy, Stowacje, Pomorze na obu brzegach rzeki Odry, caty Slask,
potowe Saksonii siegajac prawie do Berlina - rozciggato si¢ od Morza
Battyckiego do Dunaju. [...]

Wrogowie Polski sg obecnie zgodni, ze jest ponad 20 milionow
Polakow, s3 to liczby podawane przez wrogow. W rzeczywistosci jest
w Europie ponad 23 miliony 0oso0b czystej bez domieszki rasy polskie;j,
35 milion6w mowi po polsku, a jeszcze 15 milionow doskonale
rozumie po polsku. Gdyby Polska byla zupelnie wolna, jej dawne
granice przywrocone, mielibySmy narod o 54 milionach ludzi, tak
jednolity jak Francja, a o wiele bardziej niz Cesarstwo Austriackie,

w ktorym 11 milionow Niemcow rzadzi konglomeratem 52 milionow
ludzi, gtlbwnie pochodzenia stowianskiego. [...]

Z1o rodzi zto. Zbrodnia rozbiorow Polski okazatla si¢ zgubna dla
Europy i jej ludow. Zniszczyta ona rownowage sit politycznych

w starym Swiecie. Ustanowila i usankcjonowatla system politycznego,
gospodarczego i religijnego ucisku mniejszych narodow, stworzylta
atmosfere zbrodni, ktora panuje w Europie od 142 lat i ktora, jak
wydaje sie, siegnela teraz szczytu.

W interesie ludzkosci, dla dobra wolnosci i sprawiedliwo$ci, sprawa
polska musi by¢ rozwigzana przez odbudowe calego panstwa



polskiego, a mozna mie¢ nadzieje, ze rozwigzanie to nastgpi
z inicjatywy wielkiego i szlachetnego cztowieka, ktoremu - jak to

wida¢ - nie tylko los tego kraju zostal powierzony.
Zrédto: Ignacy Jan Paderewski, Mysli o Polsce i Polonii, Paryz 1992, s. 111-113.

Ignacy Jan Paderewski wystepujacy w USA na rzecz sprawy polskiej (ok. 1915-1920)

Zrédto: Wikimedia Commons, domena publiczna.

Perswazja pobudzajaca - agitacja

Celem perswazji pobudzajacej jest wywotanie u odbiorcy zarowno zmiany przekonan, jak

i agitacja, czyli dzialanie na rzecz zmiany postawy i pobudzenia odbiorcy do dziatania - do
jednorazowej akciji albo udziatu w trwatych dziataniach. Podobnie jak propaganda, agitacja
na pierwszym miejscu stawia cel zastosowanych srodkow i prawdziwosci twierdzen, do
ktorych sie odwoluje. Nie oznacza to jednak, ze nie moze ona by¢ takze uczciwa i oparta na
prawdziwych sadach o swiecie. Przykltadem agitacji sa np. teksty nawotujace do obrony
ojczyzny w przypadku jej zagrozenia, takie jak wiersz Wtadystawa Broniewskiego Bagnet na
bron...

( ( Wtadystaw Broniewski
Bagnet na bron
Kiedy przyjda podpali¢ dom,
ten, w ktorym mieszkasz -
Polske,
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kiedy rzucg przed siebie grom,
kiedy runa zelaznym wojskiem
i pod drzwiami stang, i nocg
kolbami w drzwi zalomocg -
ty, ze snu podnoszac skron,
stan u drzwi.

Bagnet na bron!

Trzeba krwi!

Sa w ojczyznie rachunki krzywd,
obca dton ich tez nie przekresli,
ale krwi nie odmowi nikt:

wWySqCzZymy Jq Z piersi 1z pieéni. Plakat agitacyjny autorstwa Mieczystawa
Jurgielewicza i Edmunda Burkego, nawotujgcy do

Coz, ze nieraz smakowat gorzko
wstgpienia do Armii Krajowej - zdjecie z sierpnia

na tej ziemi wiezienny chleb? 1944 v

Za t@ d10f1 pOdnieSion% nad Zrodto: Wikimedia Commons, domena publiczna.
Polskg -

kula w 1eb!

Ogniomistrzu i serc, i stow,

poeto, nie w piesni troska.

Dzisiaj wiersz - to strzelecki row,
okrzyk i rozkaz:

Bagnet na bron!

Bagnet na bron!

A gdyby umierac przyszto,
przypomnimy, co rzekt Cambronne,
i powiemy to samo nad Wista.

kwiecien 1939

Zrédto: Wradystaw Broniewski, Bagnet na bron, [w:] tegoz, Wiersze i poematy, Warszawa 1973, s. 159-160.

Stownik:

agitacja



(tac. agitare - dziata¢) rodzaj wypowiedzi perswazyjnej nakierowanejna pobudzenie
odbiorcy do podjecia jakiego$ dziatania lub dziatan oraz przyjecia okreslonych pogladow.
Agitacja oparta jest na autorytatywnym i sugestywnym przekonywaniu, przyjmuje
mozliwos$¢ postugiwania si¢ nieuczciwymi srodkami i nieprawdziwymi twierdzeniami

perswazja

(fac. persuadere - namowic¢, nakloni¢, starac¢ sie przekonac) oddzialywanie na odbiorce
w celu przekonania go do przyjecia pewnych twierdzen, zmiany przekonan lub postaw
albo podjecia jakiegos dziatania

propaganda

(fac. propagare - krzewic¢) rodzaj wypowiedzi perswazyjnej nakierowanejna zmiane¢
pogladow odbiorcy i przekonanie go do przyjecia okreslonych idei lub opinii;
propaganda ma na celu sterowanie pogladami oraz zachowaniami ludzi i polega na
celowym, natarczywym, potaczonym z manipulacja oddziatywaniu na zbiorowos¢, czesto
postuguje si¢ nieuczciwymi srodkami i nieprawdziwymi twierdzeniami

retoryka

(gr. reo - mowie pigknie, celowo, stosownie) inaczej: krasomowstwo, oratorstwo; sztuka
przekonywania stowem odbiorcy do przyjecia pewnych racji, do zmiany przekonan lub
postaw albo podjecia pewnych dziatan

impresywna funkcja jezyka

funkcja wypowiedzi jezykowej zwigzana z oddziatywaniem na odbiorce; w sposob
dominujycy ujawnia sie¢ w nakazach, rozkazach, zaleceniach, poleceniach i wszelkiego
rodzaju wypowiedziach perswazyjnych



Mapa mysli

Polecenie 1

Wybierz jedng z cech dobrej mowy i wyjasnij, jakim celom perswazyjnym moze ona sprzyjac.

Polecenie 2

Stwoérz wtasne przyktady srodkéw retorycznych wymienionych w mapie mysli.

T
“bos? | o o)

Cele perswazji (obowiazki
méwey)







Sprawdz sie

Pokaz ¢éwiczenia: O @

Cwiczenie 1 @)

Przyporzadkuj trzem funkcjom wypowiedzi retorycznej sposéb oddziatywania na odbiorce:

funkcja informacyjna zachwycenie odbiorcy
funkcja perswazyjna pouczenie odbiorcy
funkcja estetyczna przekonanie odbiorcy
Cwiczenie 2 ®

Do gatunkéw wypowiedzi retorycznej naleza m.in.:

zazalenie

wyktad

mowa oskarzycielska

o o 0O 0O

opinia




Cwiczenie 3

Przyporzadkuj ponizszym wypowiedziom retorycznym ich cechy.

Przekonywanie do
swych racji

Prawdziwos¢
twierdzen i danych

Odwotywanie sie
do emocji odbiorcy

Pobudzanie do
dziatania

Cwiczenie 4

wypowiedz
przekonujaca

O

O
O
O

wypowiedz
propagandowa

O

O
O
O

wypowiedz
agitacyjna

O

O
0
O

O

Jak Sokrates ocenia prawdziwos¢ oskarzen kierowanych pod jego adresem? Odpowiedz na

podstawie ponizszego fragmentu jego mowy.

(( Platon

Obrona Sokratesa

Jakiescie wy, obywatele, odebrali wrazenie od moich oskarzycieli, tego

nie wiem; bo i ja sam przy nich omal zem sie nie zapomniat, tak

przekonujgco moéwili. Chociaz znowu prawdziwego, powiem po prostu,

nic nie powiedzieli. A najwiecej mnie u nich jedno zadziwito z tych wielu

ktamstw; jak to méwili, ze wyscie sie powinni strzec, abym ja was nie

oszukat, bo doskonale umiem méwic.

Zrédto: Platon, Obrona Sokratesa, [w:] tegoz, Dialogi, ttum. W. Witwicki, Warszawa 1988, s. 247.




Cwiczenie 5

Wymien srodki retoryczne zastosowane przez Ignacego Paderewskiego w ponizszym
fragmencie jego memoriatu.

( ( 'gnacy Jan Paderewski
Mysli o Polsce i Polonii

Nie bioragc pod uwage faktu, ze w obecnej wojnie ponad dwa miliony
zotnierzy mowiacych po polsku zostato zmuszonych do walki
bratobdjczej, mocarstwa wojujace, zaréwno centralne jak i sojusznicze,
upierajg sie przy nazywaniu Polski matym narodem. Bytoby to obraza,
jesli nie bytoby nonsensem.

Zrédto: Ignacy Jan Paderewski, Mysli o Polsce i Polonii, Paryz 1992, s. 111-113.

Cwiczenie 6

W ponizszym fragmencie wiersza Wtadystawa Broniewskiego Bagnet na bror oznacz $rodki
artystyczne: niebieskim - metafory, czerwonym - paralelizmy.

(] paralelizm (] metafora

Kiedy przyjda podpali¢c dom,

ten, w ktérym mieszkasz - Polske,
kiedy rzucag przed siebie grom,
kiedy rung zelaznym wojskiem

i pod drzwiami stang, i noca
kolbami w drzwi zatomocg -

ty, ze snu podnoszac skron,

stan u drzwi.



Cwiczenie 7 @

Z wiersza Wtadystawa Broniewskiego Bagnet na brori wypisz wszystkie zwroty stuzace
agitacji. Wyjasnij, czemu one stuza.

Cwiczenie 8 @

Stworz krétka wypowiedz zaadresowang do kolezanek i kolegdw, ktérej celem miatoby by¢
przekonanie do wyjazdu na klasowa wycieczke w wybrane przez ciebie miejsce. Postaraj sie,
aby napisany przez ciebie tekst byt zgodny z zasadami retoryki.




Dla nauczyciela

Autor: Anna Grabarczyk

Przedmiot: Jezyk polski

Temat: Cele wypowiedzi retorycznej

Grupa docelowa:

III etap edukacyjny, liceum ogolnoksztatcace, technikum

Podstawa programowa:

Zakres podstawowy

TreSci nauczania - wymagania szczegétowe

ll. Ksztatcenie jezykowe.

1. Gramatyka jezyka polskiego. Uczen:

1) wykorzystuje wiedze z dziedziny fleksji, stowotworstwa, frazeologii i sktadni w analizie

i interpretacji tekstéw oraz tworzeniu wtasnych wypowiedzi;

2) rozumie zréznicowanie sktadniowe zdan wielokrotnie ztozonych, rozpoznaje ich funkcje
w tekscie i wykorzystuje je w budowie wypowiedzi o réznym charakterze;

[ll. Tworzenie wypowiedzi.

1. Elementy retoryki. Uczen:

1) formutuje tezy i argumenty w wypowiedzi ustnej i pisemnej przy uzyciu odpowiednich
konstrukcji sktadniowych;

2) wskazuje i rozrdznia cele perswazyjne w wypowiedzi literackiej i nieliterackiej;

3) rozumie i stosuje w tekstach retorycznych zasade kompozycyjna (np. teza, argumenty, apel,
pointa);

4) wyjasnia, w jaki sposéb uzyte srodki retoryczne (np. pytania retoryczne, wyliczenia,
wykrzyknienia, paralelizmy, powtorzenia, apostrofy, przerzutnie, inwersje) oddziatuja na
odbiorce;

5) rozrdéznia typy argumentow, w tym argumenty pozamerytoryczne (np. odwotujace sie do
litosci, niewiedzy, grozby, autorytetu, argumenty ad personam);

6) rozumie, na czym polega logika i konsekwencja toku rozumowania w wypowiedziach
argumentacyjnych i stosuje je we wtasnych tekstach;

9) rozpoznaje elementy erystyki w dyskusji oraz ocenia je pod wzgledem etycznym;

Ksztaltowane kompetencje kluczowe:

« kompetencje w zakresie rozumienia i tworzenia informacii;
» kompetencje w zakresie wielojezycznosci;
« kompetencje cyfrowe;



» kompetencje osobiste, spoleczne i w zakresie umiejetnosci uczenia sig;
» kompetencje obywatelskie;
» kompetencje w zakresie Swiadomosci i ekspresiji kulturalne;j.

Cele operacyjne. Uczen:

redaguje przemowienie z zachowaniem zasad retoryki;

wyglasza przemowienie na wybrany temat;

wymienia rodzaje perswazj;

podaje przyklady zastosowania réznych rodzajow perswazji.
Strategie nauczania:

» konstruktywizm;
» konektywizm.

Metody i techniki nauczania:

e Cwiczen przedmiotowych;
e zuzyciem komputera;
e przemowienie.

Formy pracy:

e pracaindywidualna;

e pracaw parach;

e pracaw grupach;

e praca catego zespotu klasowego.

Srodki dydaktyczne:

« komputery z gtoSnikami, stuchawkami i dostepem do internetu;
 zasoby multimedialne zawarte w e-materiale;
» tablica interaktywna/tablica, pisak /kreda.

Przebieg lekcji
Przed lekcja:

1. Nauczyciel prosi uczniow o wyszukanie w internecie stynnych mow, ktore wplywaty
na bieg historii (np. krolowa Elzbieta 1, Napoleon Bonaparte, Abraham Lincoln,
Emmeline Pankhurst, Martin Luther King) oraz przemowien wspotczesnych (np.
jezykoznawcow). Istotne, aby uczniowie odstuchali przynajmniej dwie mowy, ktore
stang sie dla nich wzorem do przygotwania wlasnego przemowienia.

2. Uczniowie pracujg w kilkuosobowych zespotach:

* zbiora materiat potrzebny do wygloszenia przemoéwienia, korzystajgc ze zrodet



informaciji (np. znajdujac wiasciwa literature przedmiotu) i zastosuja trojdzielna
kompozycje (wprowadzenie, rozwini¢cie, zakonczenie);

* zbuduja poprawng wypowiedz argumentacyjna: posiadajgca teze¢ popartg
argumentami;

* wygloszg przemowienia na forum klasy, stosujac zasady poprawnej wymowy,
akcentowania, utrzymywania kontaktu ze stuchaczami itp.;

 dokonaja samooceny oraz ocenig przemowienia innych, wykorzystujac posiadane
wiadomosci o zasadach retoryki.

Faza wprowadzajaca:

1. Chetna osoba gtosno odczytuje informacje zawarte w czesci ,Wprowadzenie”. Sekcje
»Przeczytaj” uczniowie czytajg samodzielnie. Jedna osoba gtosno podsumowauje
zamieszczone tam wiadomosci.

2. Nauczyciel wraz z uczniami okresla cele lekcji i ustala kryteria sukcesu.

Faza realizacyjna:

1. Nauczyciel wspolnie z uczniami zapoznaje si¢ z mapq mysli z sekcji multimedialne;j.
Catym zespotem klasowym wykonujg polecenia tam zamieszczone.

2. Nauczyciel rozmawia z uczniami na temat zadania domowego: jakie uczniowie mieli
z nim trudnoSci, czy podczas pisania przemowien coS$ szczego6lnie im sie podobato lub
stanowito ktopot. Informuje dodatkowo, ze umiejetnos¢ wyglaszania tekstow
przemowien ma przetozenie praktyczne na funkcjonowanie w roznych dziedzinach
zycia: sukces szkolny, dalsza edukacija, zycie zawodowe.

3. Uczniowie przygotowujg odpowiednio klas¢ do wygtaszania mow. Najlepiej bytoby, aby
tawki znalazly sie z tytu klasy, a krzesta ustawione jak dla publicznosci. Przod klasy
nalezy zarezerwowac na wystgpienie mowcow.

Przedstawiciele zespolow po kolei wyglaszajg przygotowane mowy. Po zakonczeniu
dokonujg samooceny oraz ocenig przemowienia innych, wykorzystujgc posiadane
wiadomosci o zasadach retoryki. Rozmawiajg rowniez o tym, jak wiedza z dzisiejsze;j
lekcji wplywa naich postrzeganie tworzenia przemowien - czy napisaliby je teraz
inaczej.

Faza podsumowujaca:

1. Uczniowie dobierajg sie¢ w pary. Wykonuja ¢wiczenia zamieszczone w sekcji ,Sprawdz
sie” (tyle, na ile pozwoli czas lekcyjny - pozostate mogg stanowi¢ prace domowa).

2. Nauczyciel zadaje na koniec pytania podsumowujace:
- Jakie sa rodzaje perswazji i jak je stosowa¢ w wypowiedziach?
- Ktore rodzaje perswazji pasujg do danego tematu wypowiedzi? Podaj przyklady.

3. Wybrany uczen podsumowuje zajecia, zwracajgc uwage na nabyte umiejetnosci.

Praca domowa:



1. Stworz krotka wypowiedz zaadresowang do kolezanek i kolegow, ktorej celem miatoby
by¢ przekonanie do wyjazdu na klasowg wycieczke w wybrane przez ciebie miejsce.
Postaraj si¢, aby napisany przez ciebie tekst byl zgodny z zasadami retoryki. (¢wiczenie
8)

Materialy pomocnicze:

» James Borg, Perswazja. Sztuka pozytywnego wplywania na ludzi, Warszawa 2011.
e Lichanskil. Z., Co to jest retoryka?, Wydaw. Oddziatu PAN, Krakow 1996.

Wskazowki metodyczne

e Uczniowie mogg wykorzysta¢ multimedium ,Mapa mysli” do przygotowania si¢ do
lekcji powtorkowe;.



